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Leg einfach los
Erstelle eine Kopie der Vorlage, um 
mit dem Mapping deiner Strategien 
zu starten. Du kannst mit deinem 
Team zusammenarbeiten und die 
Folie für verschiedene Szenarien 
duplizieren.

So benutzt du es
Dieses visuelle Format macht deine 
Wachstumsrichtung klarer und lässt 
dich Risiken besser einschätzen. 
Tippe einfach direkt in die 
jeweiligen Produkt- und 
Markt-Abschnitte.

Worum geht es?
Die Ansoff-Matrix teilt Produkte und 
Märkte in bestehend oder neu und 
hilft dir so, Wachstumsstrategien in 
vier Schlüsselbereichen zu finden. 
Schlüssel Bereichen zu finden 
Schlüssel bereichen zu find.

So nutzt du das Ansoff-Matrix Template
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Ansoff-Matrix Infografik - Beispiel für einen Kaffeeanbieter
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Ein Kaffeeanbieter startet eine 

Loyalitätsaktion, um bestehende 
Kunden zu animieren, öfter 

Kaffee zu kaufen.
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Produktentwicklung
Der Kaffeeanbieter bringt eine neue 

Sorte (z.B. einen Cold Brew) 
heraus, die er an bestehende 

Kunden verkauft.

Diversifikation
Der Kaffeeanbieter beginnt, 
Espressomaschinen (neues 

Produkt) in einem neuen Land 
(neuer Markt) zu verkaufen.

Marktentwicklung
Der Kaffeeanbieter verkauft seinen 

bestehenden Kaffee nun auch in 
einem anderen Land oder in einer 

neuen Zielgruppe (z.B. Büros).
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📚 Du willst mehr?
Kennst du schon unsere anderen Methodenvorlagen?
Wir haben eine wachsende Sammlung kostenloser Tools 
zusammengestellt – wie zum Beispiel die 'Buyer Persona', 
die 'SWOTAnalyse' und weitere –, die dir helfen, 
Marketing-Frameworks ganz einfach anzuwenden.

Lade die Datei herunter, fülle sie digital aus oder drucke 
sie aus und kritzele darauf herum – was auch immer für 
dich am besten funktioniert.

Entdecke die komplette Bibliothek und 
bringe deine nächste Strategie-Session 
auf das nächste Level!



Appinio Inc.
1651 N Broad St, Suite 206
Middletown 19709 Delaware
USA

Appinio GmbH
Ballindamm 3
20095 Hamburg
Deutschland

Appinio Limited
7 Bell Yard
WC2A 2JR London
Vereinigtes Königreich

Appinio SLU
Calle Bailen, No. 1, Planta 8 
48003 Bilbao
Spanien

Teams treffen bessere 
Entscheidungen mit Appinio


